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Ola

A Oral Unic em
parceria com a
New Dental Care
desenvolveu um
dos maiores
programas do
mundo de
prevencao de alta
performance para
pacientes com
IMmplantes e
proteses sobre
Implantes.

VOCé recebera cinco capitulos desse
e-book com conteudos relevantes,
escrito por especialista no assunto,
para desta forma promover a melhoria
da saude bucal e a durabilidade dos
iImplantes, gerando uma
oportunidade de negodcio para O
frangueado com alto valor agregado e
excelente taxa de retorno.

Seja bem-vindo
e boa leitura
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Hoje quando falamos
em odontologia,
Vemos O avanco No
reconhecimento e no
Status diante da
sociedade, I1SsoO se
deve principalmente
a odontologia
estética. A ultima
década testemunhou
um aumento na
OUSCa por
orocedimentos
esteticos e mudancas
NO campo da
odontologia com
avancos em técnicas,
materiails,
equipamentos e
tambéem nos

1 produtos de cuidados
pos-procedimento.




A Idade ja esteve diretamente
relacionada a perda dentaria, o
envelhecimento da populacao foi
um importante fator no campo da
Implantodontia. No entanto, dados
do IBGE e do |Ibope mostram que
no Brasil, 39 milhdes de pessoas
usam proteses dentarias, sendo
gue uma em cada cinco delas tem
entre 25 e 44 anos. O estudo
aponta que 16 milhoes de
brasileiros vivem sem nenhum
dente e 41,5% das pessoas com
mais de 60 anos ja perderam todos
0s dentes.

QUE USAM PROTESE TEM
ENTRE 24 E 44 ANOS
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Quanto mais dentes um paciente
perde, mais desafiadora é a tarefa de
reabilita-lo. Este processo deve ser
realizado de forma que traga conforto
a ele em todas as etapas.

O tempo de cicatrizacao pode ser
Muito desconfortavel, mas uma vez
gue o resultado final se torna visivel, o
doloroso periodo de recuperacao se
torna irrelevante, pois a estética bucal
€ a autoestima sao restauradas.



No mundo de hoje, em que o tempo é
a moeda principal, € importante
fornecer solucoes para ajudar o cliente
a voltar mais rapidamente ao seu dia a
dia, e Isso € possivel por meilo do uso
de produtos de alta performance
clinica e cientifica.




A New Dental Care € uma empresa
global e disruptiva que desenvolve e
fornece produtos de higiene bucal
Inovadores e de alta performance em
todo o mundo, impulsionando a
tecnologia e a inovacao no segmento.



Com foco no aumento do
numero de implantes e na
necessidade de produtos
especificos para esse
publico, a New Dental Care
em colaboracao com as
melhores universidades do
pais desenvolveu uma linha
especifica para implantes. Os
produtos nao possuem flUor,
contam com a abrasividade
Ideal, capacidade de
limpeza, poder antisséptico
e principlos ativos que
garantem a saude e
longevidade dos
tratamentos realizados com
iImplantes dentarios, além de
serem veganos, eco-frendly
e com total aderéncia aos
preceitos ESG.
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ENTENDA
COMO
FUNCIONA O
PROGRAMA

E estabelecido, junto ao paciente,
um processo de monitoria e
manutencao do tratamento
realizado.

Ao INniclar este processo, o paciente
recebera um kit contendo os
produtos exclusivos da New Dental
Care para serem utilizados em um
periodo de seis meses, quando o
paciente devera retornar ao seu
dentista para a revisao do
tratamento.

O kit sera disponibilizado para o
paciente no momento da opcao
pelo tratamento, em que o dentista
abordara os principais beneficios
gue tera ao longo do tratamento.



PARA ESTA
PARCERIA SERAO
DISPONIBILIZAD
OS OS SEGUINTES
PRODUTOS DA
LINHA IMPLANTS:

3 unidades do enxaguante
bucal de 300 mls

5 unidades do gel dental
Implants de 70 gramas
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ALEM DA
OFERTA DE
ALTO VALOR
AGREGADO
PARA O
PACIENTE, O
PROGRAMA
TAMBEM
POSSIBILITA:




1. Oferecer uma recuperacao
baseada em produtos
inovadores, exclusivos e unicos
no mundo.

A franquia pode ser mais rentavel ao
utilizar na recuperacao do paciente
produtos com valor agregado. Ao
oferecer produtos inovadores e
exclusivos como parte de seu
tratamento, o paciente se sente
valorizado, desta forma, mais engajado
e conflante para concluir todo o
tratamento.




2. Reduzir a taxa de retrabalho
e intercorréncia apos
procedimentos

O sucesso de uma cirurgia de implante
dentario nao depende apenas do
planejamento e da execucao do
procedimento cirurgico. Os cuidados
posteriores sao fundamentais para
alcancar os resultados desejados. Ao
Investir em um programa de prevencao
apos a cirurgia de implantes, a franquia
odontoldgica pode reduzir
significativamente os custos associados
a complicacoes pos-operatorias que
poderiam ter sido evitadas, como
INnflamacodes e infeccdes. Reduzindo
drasticamente 0os custos com
retrabalho, retratamento e
Indenizacoes.
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https://blog.odontoclinic.com.br/implantes-e-proteses/protese-e-implante/

3. Fidelizar e monitorar
diretamente os pacientes
durante o processo de
recuperacao

Estabelecer um relacionamento com o
cliente torna-se o sustentaculo do
sucesso de uma clinica. Estar presente
de forma continua traz a seguranca e a
confiabilidade que o paciente precisa
para fidelizar-se. Pacientes satisfeltos e
bem cuidados tendem a ser mais fiéls,
além disso, estando satisfeitos sao mais
propensos a recomendar a clinica para
amigos e familiares, o que pode
aumentar ainda mais a base de
pacientes da frangquia e o aumento na
receita a longo prazo.



4. Ativar clientes inativos e
captar novos cliente com o uso
de business intelligence

Business Intelligence (BIl) € uma
combinacao de analise de negdcios e
ferramentas gue permitem que a
clinica tome decisoes baseadas em
dados. Trata-se de olhar holisticamente
para os dados em sua pratica e usa-los
para conduzir mudancas positivas,
eliminar ineficiéncias e adaptar-se
raplidamente as mudancas do mercado.
Investir em prevencao pode aumentar a
lucratividade da franquia ao reduzir o
tempo de recuperacao do paciente g,
conseguentemente, reduzir o numero
de consultas para lidar com possiveis
complicacoes. Isso significa que o
tempo e 0S recursos da equipe
odontoldgica podem ser direcionados
para outras atividades, tornando o
atendimento mais eficiente e
aumentando a capacidade de
atendimento da frangquia. Com a
otimizacao do tempo também &
possivel recuperar clientes inativos.



5.1. Posicionamento de
mercado com alto diferencial
competitivo

De fato, o mercado sofre uma crise
econOmica, o baixo poder aquisitivo da
maioria da populacao, a competicao
dos convénios e o excesso de oferta de
profissionais. Nao esquecamos que as
Crises sempre existiram e sempre
existirao. Portanto, agir
estrategicamente, fazer boas escolhas,
diferenciar-se de seus concorrentes e
fornecer produtos e servicos de
qualidade sao necessarios para se
destacar em um mercado competitivo
e aumentar a lucratividade do seu
negocio. Oferecer um programa
preventivo apos a cirurgia de implantes
€ Inovador em relacao a outras praticas
do mercado, além dos beneficios de
mMinimizar as complicacoes que podem
ocorrer no pos-operatorio. Isso aumenta
a lucratividade da empresa.




O QUE MAIS
OFERECEMOS?

A parceria também contara com a
disponibilizacao de uma platatforma
de conteudo. Para o frangueado
serao disponibilizadas trilhas de
educacao que ajudarao a toda sua
equipe como potencializar o
programa de prevencao da melhor
forma possivel. Um conteudo
diferenciado sera fornecido aos
paclientes para ajuda-los a obter
melhores resultados durante o
tratamento.




RENTABILIDADE
DE SUA CLINICA
DE FORMA
DIRETA, SIMPLES
E SEGURA
FAZENDO SEUS
PACIENTES
SORRIREM CADA
VEZ MAIS




AGORA E FACA A
SUA ADESAO AO
PROGRAMA

Obrigado!

www.newdentalcare.com.br

@newdentalcare_

@ Fale com um vendedor — (11)
91324-6814 — Carolina Martins

@ Fale com especialista — (11) 96305-
8341 — Dra. Caroline Franco



http://www.newdentalcare.com.br/
http://www.newdentalcare.com.br/
http://www.newdentalcare.com.br/
http://www.newdentalcare.com.br/

